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缤纷十月 炫采滨农

小银球，大精彩

本报讯 9 月 28-29 日，第三届“滨农
杯”乒乓球联赛成功举办。比赛分为男子
组和女子组两个组别进行角逐，采用先
循环后淘汰赛的“11 分制”比赛模式决出
获胜选手，来自分厂、车间、部门的 80 余
名选手参加了比赛。

比赛汇聚了全公司各系统乒乓球运
动的精英强将，竞赛水平高，竞争激烈，
他们推挡、搓球、拉弧圈、扣球、反手，小
小乒乓球在球桌上跳跃、旋转，精彩的比
赛博得了观众阵阵掌声喝彩。

28 日下午，女子组比赛率先落下帷
幕。市场部徐付贵稍胜一筹赢得冠军，市
场部孙丰芸、综合部李秀芹分获亚军、季
军。公司副总经理、乒协主席孟令涛为获
奖选手颁发证书。29 日上午，男子组比赛
严谨有序进行，竞争更是激烈。本届比赛
中，二分厂厂长郑军和中八车间韩晓鸥
再次在冠军争夺赛相遇，成为观众津津
乐道的焦点。最后，郑军、韩晓鸥、孟令
涛、李东夺得前四名，李会员经理为获奖
选手颁发证书。

第三届“滨农杯”乒乓球联赛圆满结束

登上滨农舞台，炫出青春风采
庆国庆第二届员工才艺展示大奖赛圆满结束

本报讯 10 月 11 日晚 18 点，滨农科
技庆国庆第二届员工才艺展示大奖赛在
西餐厅精彩上演。来自各分厂、车间、部
门的 27 名选手大展身手，激情演绎着自
己的别样风采。

舞台上，吉他弹唱、独唱、合唱、吕
剧、美文朗诵、二胡弹奏、新疆舞、绘画作
品、手工艺品……多种多样的节目类型
让比赛变得丰富有趣。台下的观众也不
失时机地为自己支持的选手鼓掌加油。
比赛现场组织有序，精彩热烈，到处洋溢
着喜庆祥和的气氛。评委们在一片陶醉
声中严谨细致，为每一位选手亮出一个
圆满的成绩。

经过紧张的比拼，来自软包装车间
的 8 号选手侯玉刚凭借一首深情款款的
《你是我的眼》荣膺冠军。3 号选手王勤
勤、王鹏鹏的美文朗诵《老人与海》和 18
号选手董菁菁、丁希超的合唱《为了谁》
两个节目荣获二等奖。安全环保部李春
鑫的《怀念战友》、生产部黄建的《忘记你
我做不到》、品管部李莹莹的新疆舞《美
丽的公主》三个节目获得了三等奖。仓储
部王辉的水粉画《梦幻》、赵辉的国画《缝
衣》各具特色，风格别样，分获优秀奖。

“滨农炫采”比赛虽已落幕，但选手
们台上的青春激情，观众们台下的豪放
热情，似乎还在大家心中回旋。

篮球场上展风采，滨农团队燃活力

本报讯 10 月 17 日下午，为期六天
的滨农科技第六届篮球联赛圆满落下帷
幕。参赛的六支代表队本着“友谊第一，
比赛第二”的宗旨，发扬敢于拼搏、勇于
进取的竞技精神，再一次展现了滨农人
团结协作、锐意进取的良好精神风貌，加
深了生产一线与销售一线从业人员的交
流与沟通。

比赛队伍分成两组，进行小组循环赛
和淘汰赛，决出本次赛事的前三名。运动
员们发扬团结拼搏、友谊第一的精神，发

挥水平，赛出佳绩。特别是冠军争夺赛，
滨农科技队与销售一队水平不相上下，
比赛异常激烈，双方比分都紧紧相咬。最
后，滨农科技队以 37:35 的优势险胜销售
一队，成为本届篮球赛冠军，实现了滨农
科技队六连冠的梦想。

球场上，巧妙的配合，精彩的入球，快
速的突破，稳固的防守，连同场外观众的
阵阵欢呼和掌声，勾画出一幅幅和谐、活
力的画卷。当参赛队伍合影留念时，他们
脸上浮现的是活力、坚韧、快乐和友爱。
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又一年收获在金乡

9 月，推广部的生力军又开进了大蒜之乡———金
乡，开始了新一年的大蒜田除草剂的推广。炎炎烈日
下，我们走街串巷打广告贴宣传，重点街道、抢眼位置，
到处留下了我们的宣传标语。一滴滴汗水流下，我们没
有一声抱怨。

站店促销时，我们清晨坐最早的公交车到乡镇，傍
晚坐最后一趟车回来。晚上，大家自发地开会总结当天
的得失情况，分享收获的经验，讨论出现的不足，然后
加以改正。客户对我们的服务越来越满意，以前不卖我
们产品的客户也开始愿意卖了，不主卖我们产品的客
户今年把我们的产品当成了重点产品。
根据工作安排，领导没有在金乡市场主持工作，只

能通过电话了解市场情况。尽管这样，我们并没有松
懈，反而把这当成是对自己工作能力的一种考验。我们
分工明确，团结合作，在处理突发事件的时候，实现组
与组之间的相互协助，使工作进展越来越顺利。截至回
公司时，金乡一件库存也没剩，还解决了其他区域的一
些库存。我们在发货严重不足的情况下，完满完成了今
年的任务目标，实现了在金乡的又一次华丽转身。
我们今年成功了，金乡推广工作已经完美落幕，明

天我们还要踏上新的征程。 （推广部 杨行宇）

起跑在推广第一次

十几年的学习生涯结束了，终于在今年的八月份踏上
了工作的征程，怀着忐忑的心情来到了我走向社会的第一
站———山东滨农科技有限公司，我人生的一个新起点。

来到一个新的环境，看着一张张陌生的面孔，心里有
一丝胆怯，感觉很无助。经过一段时间的工作，和大家慢慢
熟络起来，感觉他们就像兄弟姐妹般，带给我一种家的温
暖。尤其是在金乡大蒜田推广的这段时间，刚开始我不知
道该干些什么，对一切都很盲目、力不从心，这些都让我感
到知识不足带来的欠缺。同事们的帮助让我很快度过难
关，他们耐心地给我讲解不懂的问题和除草剂知识，告诉
我怎么和客户交流沟通，告诉我怎么做宣传。正是他们无
微不至的关怀和不厌其烦的指导，让我学会了坦诚相待、
换位思考，让我告别了初入职场的胆怯，重拾信心，全身心
地投入到工作中去。

两个月的金乡大蒜田推广很快就结束了，我感觉自己
长大了很多，也学到了很多。开始迷茫过，甚至怀疑过自己
能够干些什么。在一天天的工作和学习中不断摸索不断进
步，我由衷感受到了团队力量的强大，深深地体会到了滨
农推广部员工吃苦耐劳的精神和认真负责的态度。我开始
为能加入这个集体而庆幸了。

社会在发展，市场竞争也越来越激烈，这迫切需要我
们不断完善自己，提高自身素质，与滨农一起迎接挑战。我
坚信，滨农一定会有一个美好的明天。 （推广部 于俊英）
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闲暇 的 时候 ，

静下心来，润润脑

子，想想生活。

把生活当成一

种信仰，好像挺有

回味。我有太久没

有回味起这句话蕴

含的意义，只是日

复一日的奔波，是

为生活。前段时间

同学小聚，他们有

的在准备考取事业

编，有的已在事业

单位安顿下来。毕

业后的选择决定了

以后的人生，我们

都在各自的路上不

断地奔跑，经风沐

雨，披荆斩棘，这些

都让我觉得生活就

是一边付出一边采

摘，不断进步，苦乐

自知。

国庆假日正是

摘冬枣的时节，人

们收获的不仅仅是

果实，更多的是又

一年的希望。今年

的冬枣虽不如往年

那样密，但是吃起

来还是觉得甜，就

好像生活当中，坎

坷褶皱什么的固然

存在，但是只要我

们暂且忽略那些不

快，用心经营和感

受，还是会发现漫

长心酸道路上点点

滴 滴 的 幽 默与安

慰，给予我们继续

前 进与生活 的勇

气。下班回家，路边

有忙碌着晒玉米的

黝黑的老人，有在

一边嬉戏的孩童，

还有硕果累累的作

物。信步其间，都是

满眼的 秋色与收

获。

偶尔也会思绪

翩飞，想起若干年

前的那些轻狂与追

逐，明白生活就是

年复一年，如何把

期待过成正在，把

不快用落寞掩埋，

然后昂首挺胸，依

然潇洒地把日子涂

抹得纷乱而豪迈。

生活，其实不用你

装饰依然不会单调

……

想法、活法、干

法，一切还是靠自

己 怎 么 去面对生

活。如果你的生活

也曾或正经历着止

步不前，那么请用

心聆听鸟语花香，

静观夕阳谢幕，短

暂的落寞黑夜过后

冉冉升起的那些热

情与红火。无论生

活 变 成 哪 一 番 模

样，我们都只好相

信，没有到不了的

晴朗与明天，装着

信念，学会永远坚

强！

（人力资源 苏 平）

■推广一线

广西市场分析
广西省位于中国西南部，北纬 20°54′～26°24′，北回归线横贯

全区中部，气候温暖，热量丰富；降水丰沛，干湿分明；日照适中，冬少夏
多，最适宜甘蔗的生长。广西全境甘蔗面积约为 1580万亩，相比 2010
年增长 60万亩，占全国种植面积的 80%以上，榨糖量居全国第一。
广西甘蔗田苗后除草剂市场销量约 60万件，而我公司产品平均年

销量为 14万件，约占总销量的 25%。其中，销量较大的产品有蔗超、忘
锄、百姓无忧、喜迎迎以及南宁普得乐定做的产品。但是市场上的竞争
对手不容小视，广西本地厂家有易多收、田园、金穗等，广西省外厂家有
吉林金秋、山东绿野、上海威敌等。

从去年开始，竞争对手为在市场上面占有一定的份额，不断加大投
入，包括产品三证、包装、宣传推广以及终端拦截等方面，其中在产品三
证以及产品包装方面投入量最大。例如吉林金秋 -88%甲灭敌即将下
证，并与南宁客户接触并大量提供试验样品，明年将要投入市场 4-5 个
产品。

今年市场上出现的问题特别严重。4 月初至中旬，甘蔗田产品定价
过高，上涨 20%，使零售商处于观望状态，基本不进货，导致代理商铺货
很少；4 月下旬至 5 月上旬气温较低，甘蔗苗前杂草很少，导致苗前产
品销售很少；6 月中旬天气干旱，各大公司产品除草效果不佳，甚至有
很多农民要求代理商进行赔偿。我公司产品由于在市场上面处于主导
地位，故受影响最为严重；同时，农民连年使用以 55%甲灭敌为主要成
分的产品，杂草都已出现了不同程度的抗性，这些一度导致后期产品销
售缓慢甚至不走货。市场上面虽然困难重重，但是客户顶住压力，克服
困难，不仅完成了今年制定的任务，而且实现了增长，这自然离不开公
司的支持以及客户的同心协力。5 月中下旬，进入市场销售旺季，每天
都有可能断货，正是公司源源不断地生产才保证了产品供应充足。广西
的核心经销商———柳江农技服务公司、南宁普得乐、南宁金子农化等自
始至终都支持我公司的产品，从而实现了销售额的增长。

广西市场作为我公司的核心市场之一，虽然市场销售突破 3600
万，但市场反映的问题也是不少。首先，公司包装不上档次，用客户的话
说就是“一流的产品质量，二流的产品包装”；其次，产品更新太慢，始终
使用同一配方生产的产品，杂草很容易出现抗性，从而影响市场销售；
第三，常规产品价格高，客户很难接受。尽管市场上存在一些问题，
2012 年，只要我公司与广西市场客户精诚合作、同心协力，相信广西市
场还会更上一层楼，再创销售新高。 （销售七处 王洪康）

提高冬小麦田化学除草水平的基本技能

冬小麦是我国主要农作物，常年种植 亿亩，其
丰收与否，关系到国计民生。杂草是冬小麦生以上，基本发挥了省工、省。该类药剂的共同点：活性高，杀草快，成本本 本
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